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LA IMPORTANCIA RELATIVA DE LOSTIPOS DE EXPORTACIONES
EN EL CONTEXTO CENTROAMERICANO

Eduardo Gitli
Randdl Arce*

Resumen

Este articulo presenta una reconsideracion de los principal es rubros
de exportaciéon de los paises centroamericanos (tradicionales, a
Centroamérica, al resto del mundoy maquila) consideradosdeacuerdo asu
valor agregado nacional. Lo anterior permite medir laimportanciarelativa
de estos sectores productivos dentro de las economias nacionales. Los
resultados muestran que las exportaciones tradicionales no han perdido
tanta importancia dentro de la estructura exportadora, al mismo tiempo que
el mercado intrarregional, se consolida como un importante mercado de
destino. A su vez, laindustria de la maquila es la actividad productiva de
mayor crecimiento, pero no en las magnitudes en que la contabilizacion
tradicional de las exportaciones nos indica.

1. INTRODUCCION

En los Ultimos treinta afios las exportaciones centroamericanas se han clasficado
para fines anditicos segin sean tradicionales 0 no tradiciondes, en donde estas Ultimas
no se han definido exactamente, Sno que se han consderado como un “resduo” que
incluye todas aguellas exportaciones que no sean tradicionades”. Esto ha dado lugar a no
pocos conflictos de cladficacion, en términos de cuando un producto dga de ser
tradiciona, debido a sus caracteristicas como bien final.

En ede aticulo, no = utiliza eda definicion désca, sno que dividimos las
exportaciones en cuaro categorias. @) tradicionales, b) Centroamérica, c) no
tradicionales al resto del mundo y d) maquila. Lo anterior se judifica porque los
programas de promocion de exportaciones gecutados en la region, se han enfocado
sobre estos cuatro grupos de productos.

! Centro Internacional de Politica Econémica para el Desarrollo Sostenible, Universidad Nacional, Costa
Rica. Los autores agradecen |os comentarios de Henry Moray Francisco Sorto.

2 Con algunas diferencias entre |os paises centroamericanos, |os productos tradicionales son: café, banano,
cacao, cafa de azUcar y camarones. En los cuadros anexos, se especifican cuales son los productos
tradicionales en cada uno de |os paises del &rea.



En este sentido, durante la época de la posguerra, se desarrollo una politica
comercid con un fuete enfoque indudrid bgo d moddo de suditucion de
importaciones, sguiendo la idea de Prebisch de que lo importante era fortdecer la
indudtria locd y después dirigirla d contexto regiond, con @ objetivo de romper la
dependencia centro-periferia (Rodas, 2000). Posteriormente, durante la primera mitad de
la década de los ochenta, se comenzaron a promover las exportaciones no tradicionales,
dirigidas a terceros mercados, guiadas las naciones por @ propésto de diverdficar la
estructura productiva exportadora, y por lo tanto, reducir la dependencia de los productos
tradiciondles, reduciendo los impactos domésticos de las fuertes fluctuaciones en los
precios de los mismos. Por dltimo, se recurrid a la promocion de la maguila como un
recurso para generar fuentes de empleo, frente a un crecimiento de las exportaciones no
tradicionaes que no podia aumentar € empleo alas tasas socid mente requeridas.

Sin embargo, las politicas de promocion de exportaciones desde los afios ochenta
dgaon de lado € fomento a las exportaciones dirigidas a la region. A la vez, 9 bien es
cieto que se logré una diverdficacion de las exportaciones, también es cieto que
muchos de los nuevos productos estan basados en recursos naturades, y no incluyen un
fuerte proceso de indudtridizacion. Como corolario, tenemos una Stuacién en la cud la
actividad maquiladora s ha convetido en d pila fundamental de la edructura
exportadora de estas economias. A pesar de edo, los escasos edabonamientos
productivos de la maguila, y consecuentemente € reducido vaor agregado, ocultan €
impacto real de esta actividad productiva sobre @ resto de la economia de cada uno de los
paises de laregion.

En este sentido, @ hecho de que las exportaciones sean contabilizadas a vaor find
y no a vaor agregado, impide establecer claramente cuales son los sectores productivos
que mas estén contribuyendo a crecimiento de la economia en su conjunto. ES decir, en
gué actividades productivas se eda utilizando de manera més importante, recursos y
mano de obra de origen naciond, y por lo tanto, € dinamismo de edta actividad, pudiera
transferirse atoda la economia

Por lo tanto, una reconsideracion de las exportaciones a valor agregado y no a
vdor find, para los diferentes tipos de exportacidon, permite establecer més claramente
cuales sectores productivos y cudes mercados de destino, son importantes dentro de la
edructura exportadora, en términos del impacto que esas exportaciones tienen sobre la
economia en su conjunto. Este es precisamente € objetivo principa de este articulo,
transformar las estadigticas de exportacion, de vaor find a vaor agregado, y obtener las
implicaciones necesarias de este cambio de contabilizacion (véase € recuadro 1).

Ege aticulo comienza con una breve descripcion de las politicas internas y
externas, que ayudaron a promover € crecimiento exportador en los paises
centroamericanos. Se continla con una evaluacion dd comportamiento de las
exportaciones durante la década de los noventa, los problemas generados por la
contabilizacion de las mismas a vaor find y no vaor agregado, y una converson, de los
principales tipos de exportacion a vaor agregado, para cada uno de los paises del érea.
Pogeriormente se profundiza en € andiss de las exportaciones dirigides a



Centroamérica, y se rediza una reflexion sobre € cambio en la edtructura exportadora
codaricense a patir de la llegada de Intd. Al find, se presentan las principaes
conclusiones.

Recuadro 1
Sobr e los conceptos de valor agregado y
valor agregado nacional

B valor agregado es un concepto claramente establecido en la contabilidad social.
Corresponde a la diferencia entre €l valor de la produccion y el valor de los insumos
intermedios utilizados en el proceso productivo. Por tanto equivale a los pagos por concepto
del uso de los factores y depreciacion. Contiene por ejemplo: sueldos y salarios, honorarios,
pagos deregaliasy el beneficio contable de laempresa.

El concepto de “valor agregado nacional” en cambio, es utilizado en las discusiones de
politica comercial, y es menos riguroso que €l anterior. En este nuevo indicador se le agrega
a valor agregado definido anteriormente, el valor de los insumos producidos localmente. En
términos estrictos, el resultado no es unvalor agregado, pero da unaidea menos sesgadadelo
gue quedaen el pais, que cuando | as exportaciones se contabilizan avalor final.

Finalmente, ambos conceptos tienen el problema de que contienen |os beneficios tanto de
empresas nacionales como transnacionales. En la mayor parte de los casos, estos Ultimos
suelen remitirse al exterior, de manera que no debieran constituir parte del valor agregado
nacional. En este sentido, las mediciones que se utilizan en este trabgjo parael valor agregado
nacional contienen todos los beneficios generados por las empresas y esto puede sesgar las
conclusiones.

2. POLITICASPARA PROMOVER LA INSERCION INTERNACIONAL

El desarrollo exportador de los paises centroamericanos ha estedo influido durante
la segunda mitad del siglo XX, por d menos tres dementos importantes. @) d fuerte
proceso de integracion regiona gecutado a partir de los afios sesenta, donde la politica de
suditucion de importaciones fue un demento clave, b) las medidas de promocion de
exportaciones hacia fuera de la region desarrolladas a partir de la época de la crisis
politica y de la deuda desde los ochentas, y ) las politicas estadounidenses incluidas en
lalniciativa parala Cuenca dd Caribe.

A continuacidn, andizamos brevemente agunas de las principdes caracteridticas
de edtos factores, como forma de contextudizar la dinamica dentro de la cud se ha
producido € desarrollo exportador de |os paises centroamericanos.



2.1. Lacuestion regional

La integracion centroamericana tuvo su origen forma € 13 de diciembre de 1960
cuando s firmo € Traado Generd de Integracion Centroamericana. Este entrd en
vigencia en junio de 1961 para El Sdvador, Guatemala y Nicaragua, para Honduras en
abril de 1962 y para Costa Rica en noviembre de 1963. Los aspectos fundamentales del
mismo fueron crear:

a Una zona de libre comercio para los productos originarios de
Centroamérica

b) Unarancd uniforme aplicable alas importaciones de terceros paises,

¢) Un régimen uniforme de incentivos fiscdes d desarrollo indudtrid, v,

d) Un indrumento de financiamiento y promocion dd crecimiento
econdmico integrado (condtituido por € Banco Centroamericano de
Integracién Econdmica.)

Edta integracion se produjo en un contexto de elevadas tasas de crecimiento de las
exportaciones, que entre 1960 y 1977 llegaron en promedio d 14.7 por ciento para toda la
region, mientras que para Latinoaméica € crecimiento fue dd 11.2 por ciento en d
mismo periodo. Sin embargo, la criss de la deuda, y la agudizacion de los problemas
politico militares de la regidn, llevaron a una reduccion de la actividad econdmica y
también de lavinculacion comercid entrelos paises (Gitli, 1996).

Es hasta 1987, cuando la integracion centroamericana vuelve a tomar fuerza, con
los procesos de pacificacion regiona. De esta manera, € “Procedimiento para establecer
la paz firme y duradera en Centroamérica’ —conocido como Esquipulas 1l-, es la base de
la renovacion del proceso integracionista La firma del Protocolo de Tegucigdpa en
1991, condtituye d inicio de la segunda etapa de la integracion del area.

En 1993, mediante € Protocolo d Tratado Genera de Integracion Economica
(Protocolo de Guatemala del 29 de octubre), se establece la meta de lograr una unién
econdmica centroamericana a través de un proceso gradud y flexible. También se
comprometen los paises de la region a implementar un servicio aduanero comun, asi
como también la libre movilidad progresva de la mano de obra y los capitales. Sus
principios basicos son: la legdidad, € consenso, la gradudidad, la smultaneidad y la
complementariedad. La union econdmica se dcanzaria en forma gradud y flexible
manteniendo los compromisos de perfeccionamiento de la zona de libre comercio;
coordinacion 'y amonizacion de relaciones comercides externas, hasta acanzar una
politica conjunta; perfeccionamiento del  Arancd Centroamericano de  Importacion
(aplicable a terceros); establecimiento de la unidén aduanera; procurar la libre movilided
de los factores productivos; e integracion monetariay financiera.

En este sentido, de acuerdo con Tavares (1999) la coordinacion de politicas
comerciades ha tenido cierto éxito, especiamente cuando los paises centroamericanos han
presentado un frente comin en las discusones comercides hemisféricas, td como las



reuniones del Area de Libre Comercio de las Américas (ALCA), y en las negociaciones
comercides con Chiley Republica Dominicana

A pesar de los sefidado anteriormente, la consolidacion del proceso de integracion
regiona, no es tan clara como pareciera. Por una parte, no parece haber una alta prioridad
de parte de Costa Rica, sobre sus intereses en fortalecer este proceso. Por otra parte, a
pesar de los procesos de pacificacion, en la region contindian dandose disputas politicas
entre los paises, primordidmente por razones fronterizas, lo que indudablemente,
obstaculiza @ proceso de integracion ddl area.

2.2. La promocion de exportaciones a terceros mercadosy la politica estadounidense

En la época en que la integracion regiona sufria serios problemas debido a la
cridgs internacional de pagos y a los conflictos amados dd &ea, los paises
centroamericanos comenzaron a gecutar programas de promocion de exportaciones a
terceros mercados. La idea basica consgtia en diversficar la estructura exportadora del
pais, para hacerla depender menos de los productos primarios tradiciondes, que habian
venido sufriendo fuertes descensos en sus precios. Lo anterior, como una forma de
intentar promover de megor manera, € progreso econdmico y socid de los paises, es
decir, como parte de una estrategia de desarrollo (Maizels, 2000)°.

Como parte de estos programas se incluyeron las modaidades de zonas francas de
procesamiento industrid, de admison tempord para d perfeccionamiento activo o de
drawback. Bgjo estos regimenes, la exoneracion de impuesto sobre la Renta se convirtio
en uno de los principaes incentivos. En los casos de Coda Rica, El Sdvador y Nicaragua
se agregl otro esquema promociond orientado hacia las exportaciones fuera de la region
bgo la forma de leyes de promocién de exportaciones, dentro de las cudes €
componente de subsdios explicitos fue fundamentd (Gitli y Arce, 2000b). De edta
forma, dentro de los programas de promocion de exportaciones de los paises del area
durante la década de los noventa, € fomento alas ventas intrarregionaes se dejo de lado.

De forma paradlela a los programas gecutados por |os gobiernos centroamericanos,
Estados Unidos promulgd en 1983 la Ley de Recuperacion Econdmica de los paises de la
Cuenca del Caribe (CBERA, o0 mgor conocida como Iniciativa para la Cuenca dd Caribe
-ICC), como una forma de responder a la inestabilidad politica de la region y a la
confrontacion Este-Oeste.  Como resultado de la misma, se produjo una megora en €
nivel de las exportaciones de los paises centroamericanos, especialmente en productos no
tradicionaes. Al mismo tiempo, USAID comenz6 un programa de ayuda a desarrollo de
la “produccion compartida’ (maequild) en Costa Rica, El Sdvedor, Guatemda y
Honduras, no asi en Nicaragua debido ad embargo comercia estadounidense sobre este
pais.

3 Deestaforma, el énfasisen el combate contra el deterioro de los términos de intercambio pasariade la
sustitucion de importaciones ala promocién de exportaciones.



Una pate muy importante de los esfuerzos de promocidon estuvo dirigida a los
productos de la confeccidn, que no estaban incuidos en la ICC, lo cud se volvié més
claro cuando en 1986 aparecié un nuevo programa, no directamente ligado con la ICC,
pero S con € espiritu de eda inicidiva. Este programa fue € de Niveles de Acceso
Gaantizado (GAL, por sus dglas en inglés), € cud poshilitd que cuando la tela ha sido
producida y cortada en Estados Unidos y después cosida en los paises de la Cuenca del
Caribe, quede relativamente libre de cuotas de importacion.

A findes de 1990, un beneficio adiciond fue incluido en la ICC: los bienes
producidos bgo € régimen de produccion compartida, excepto los productos de la
confeccion comenzaron a ingresar a Estados Unidos sin arancd. Esta ampliacion produjo
cierta diverdficacion hecia de la indudria dd cdzado, especidmente en Republica
Dominicana, pero en los paises de América Central, no produjo cambios reales.

Méas recientemente, la Ley de Comercio y Desarrollo dg 2000, amplié las
preferencias para dgunos productos de la confeccion, a los que se les garantizaron cuotas
para d ingreso d mercado edtadounidense, asi como la eéiminacion de arancd a la
maquila de productos de la confeccidon. Lo anterior redundara en un fortaecimiento de la
actividad maquiladora de exportacion a mercado estadounidense.”

En d caso dd mercado europeo, los productos agricolas e industrides
centroamericanos ingresan con un tratamiento preferencia  brindado por la Unién
Europea, aunque para los productos industrides, @ tratamiento especid es mucho mas
reciente que € agplicable a los productos agricolas. En la edructura exportadora
centroamericana, las ventas dirigidas d mercado europeo representaron en 1995, un 30
por ciento de las ventas totades. Estas exportaciones centroamericanas a Europa estén
fuertemente centradas en productos agricolas, los cuaes representaron en 1995 un 86.4
por ciento de las exportaciones totales. Dentro de este rubro se presentan de manera
importante los productos tradiciondes asi como los productos no tradiciondes de origen
agricola. De esta forma, solamente un 13 por ciento de las ventas regionaes a la Europa,
fueron de origen indudtrid (Fallas, Gitli y Vargas, 1997).

3. EVOLUCION DE LASEXPORTACIONES
3.1. Resultados generales de la promocién de exportaciones
Como reaultado de las acciones internas y extenas de promocion de

exportaciones, la indudtria de la maguila se ha vudto d centro fundamentd de la
edructura exportadora, y dentro de edta, la industria de la confeccion es la de mayor

4 Ademés, parael calzado, atun, petréleoy derivados, relojes, y los productos de cuero (“ planos’, como billeteras) el
arancel sera el mismo que el de México, siempre que cumplan con las normas de origen del TLCAN. Ademas, para
aquellos productos agricol as especial mente sensibles, como el azlcar, lacarne, losjugos congelados, el tabacoy los
estuches de joyas, que estaban sujetos a cuotasy luego fueron arancelizados, no sufren ningin cambio en lanueva
legislacién, por lo tanto, no tienen paridad con el TLCAN (Gitli y Arce 2000a).



importancia®. Al mismo tiempo, € mercado estadounidense se ha consolidado como
principd destino de las exportaciones regiondes, dirigiendose hacia € mismo arededor
del 40 por ciento del totd exportado a vaor find y sn induir maguila®. De este totdl,
gproximadamente un 80 por ciento corresponde a exportaciones de productos de la
confeccion.

Sin embargo, este patrén exportador ha sdo sumamente criticado debido a los
escasns encadenamientos productivos generados con @ resto de la economia doméstica,
lo que ha provocado que € gran dinamismo de sector exportador, no resulte en un ato
dinamismo de la economia en su conjunto (Gitli, 1997)". Unido a lo anterior, la
exoneracion de la mayor cantidad de impuestos para las firmas ubicadas en adguno de los
regimenes especides creados, ha generado una Stuacion en la cud, los sectores mas
dindmicos de la economia, no estan contribuyendo a financiamiento dd fisco, con lo
que € sector publico ha viso redringida de manera importante sus poshbilidades de
generacion de ingresos.

En lo que respecta a proceso de diversficacion de las exportaciones Gabride
(1997) concluye que este fortaecio d papd de las exportaciones no tradicionaes
agricolas, d mismo tiempo que no se evoluciond en d sector industrid hacia ramas que
utilizan intensvamente la tecrologia y d capitd humano. Por lo tanto, la edructura
exportadora de estos paises, sigue dependiendo fuertemente de sectores bastante
vulnerables y poco dinamicos.

De eda manera tenemos una Stuacion en la que los paises de la region, han
evolucionado hacia un patron productivo en d que d capitd humano de dta cdificacion,
asi como € componente tecnoldgico no son necesarios, por 1o que € perfil de desarrallo
de estas economias, no se ve modificado de maneraimportante.

3.2. Los problemas de medicién

Los flujos comercides —exportaciones e importacioness sSempre e han
contabilizado a vdor find, diginto a lo que sucede con la contabilizacion del Producto

5 En el caso costarricense se presenta unamayor diversificacion de laestructura productiva, sobretodo con lallegada
de INTEL en 1997. Este tema se analiza mas adel ante.

6 Cuando se agregalamaquilaasu valor final a esta contabilidad, la proporcién de las exportaciones que se
dirigen hacia Estados Unidos supera el 50 por ciento.

7 Mortimore (1999) considera problematicalaconcentracion en exportaci ones de productos de la confeccion, debido a
que estas “ son una combinacion de elaboracion especial, bajossaariosy acceso especial.... Por lotanto, no causanen
el caribe los efectos deseados en materia de desarrollo. Por lo tanto, en lugar de profundizar el proceso de
industrializacion Caribefio, 1o que hacen es frustrarlo”. Buitelaar et al (1999) refuerzan eteargumento a sefidar que
“paraavanzar por lasendadel desarrollo sostenible con equidad social, parece necesario transformar lamaquilatextil
en una actividad cada vez mas competitiva mediante el aumento de su productividad y el valor agregado desu
produccion. Laevoluciéon de lasindustrias maquiladoras hacia actividades que requieren unafuerza de trabajo mas
calificada es posible, como lo demuestra el caso mexicano, y se harainevitable cuando las presiones sobre el mercado
laboral hagan subir lossalariosreales, como loilustrael caso de Costa Rica. Pero esto no sucedera automaticamentey
menos adn en paises carentes de instituciones que respal den tal proceso”



Interno Bruto, la cua se rediza a vaor agregado. El hecho de considerar los datos a vaor
find oculta las verdaderas dimensones de los flujos comercides, ya que no consdera la
vinculacion red de las diferentes actividades productivas, con € resto de la actividad
econdmica interna. En otras paabras, no se edta diferenciando entre aquellas actividades
gue incorporan un ato contenido de valor agregado naciond, y aquellas que no lo hacen.

Por gemplo, consideremos un producto agropecuario, del que se exporta $100 a
afo, y un producto industrial del que se exporta $250 a afio. El producto agropecuario
utiliza gran cantidad de insumos naciondes, lo que implica que & vaor agregado
nacionad del mismo es de un 75 por ciento de su vaor tota, por lo tanto, sus
exportaciones consideradas a vaor agregado serian de $75 ddlares. Por otra parte, para la
eaboracion dd bien indugrid, se utilizan muchos insumos importados, por 1o que su
vaor agregado naciona es de solamente un 25 por ciento ddl vaor tota del producto, y
esto implicaria que las exportaciones a valor agregado serian de $62.5. Es decir, bgo la
consderacion de las exportaciones medidas a vaor agregado, las exportaciones mas
importantes para € pais serian las dd producto agropecuario, y no las dd bien indugtrid.
Edta recondderacion, cambia de manera importante las conclusiones que se obtienen con
respecto a la estructura exportadora de un pais, y los impactos de los diferentes sectores
productivos sobre & desarrollo nacional®.

A lo lago de este documento utilizanos d indicador de “contribucion d
crecimiento”, para mostrar la importancia edtructurd que tienen ciertos tipos de
exportacion, asi como los cambios en las mismas. Debido a lo anterior, instamos a lector
a revisar d recuadro 2, para una explicacion de lo que mide este indicador, asi como de
su importancia préctica

3.3. Las exportaciones consideradas a valor agregado

A continuacion se presenta un breve andiss de la evolucion de las exportaciones
de cada uno de los paises centroamericanos, consideradas a valor agregado, para €
periodo comprendido entre 1990 y 1999. Los principdes €dementos de andiss se
reportan en € cuadro 1, mientras que en los cuadros anexos se encuentra informacion
mas detallada para cada uno de los paises.

Para edtas edimaciones se hicieron agunos supuestos bastante heroicos. Para
Coda Rica y El Sdvador se utilizaron matrices insumo-producto nacionaes. Para € resto
de Centroamérica se utilizaron los promedios de los dos casos anteriores, tomando en
cuenta las dificultades para conseguir la informacion. No creemos que la tendencia
reflgada en nuestras conclusiones cambie sgnificativamente debido d abuso en @ uso de

8 Conviene aclarar que el valor agregado no tiene por qué ser el criterio principal para determinar la
importancia de las exportaciones. Hay otras referencias analiticas, como el impacto (cualitativo y
cuantitativo) en el empleo, el dinamismo proyectado de los productos y sus precios, €l contenido de
investigacion y desarrollo locales, la vinculacion con otras empresas, las aglomeraciones y capacidad de
fomentar oferta local, entre otros. En otros términos, nos referimos a aquellos elementos que tengan
capacidad de generar un crecimiento econémico. En este articulo, sin embargo, nos concentraremos
solamente en el valor agregado.



dichas matrices. En lo que respecta a vaor agregado de la maguila se siguié € criterio de
las estaditicas de |os bancos centrales.

Recuadro 2
La contribucién al crecimiento de las exportaciones

La contribucion a crecimiento exportador se convierte en un indicador de mucha importancia
en el andlisis realizado en este documento. EI mismo, mide la proporcién del ambio en las
exportaciones totales, que es causada por el cambio en las exportaciones de un producto
especifico. Por ejemplo, supongamos que las exportaciones del bien A realizadas por un pais, se
incrementan de $100 a $300, es decir, tienen un aumento del 200 por ciento. Por otra parte, las
exportaciones del bien B realizadas por € mismo pais, pasan de $1,000 a $1,500, lo que implica
que su crecimiento fue del 50 por ciento. De esta manera, las exportaciones del bien A, serian
las més dinamicas, debido a que su crecimiento fue del 200 por ciento, frente a solamente un 50
por ciento del bienB.

Ano 1 Afo 2 Crecimiento Contribucion
Producto A 100 300 200 % 20%
Producto B 1000 1500 50 % 50 9%
Otros 1900 2200 16 % 30 %
Total 3000 4000 25% -

Pero analicemos que sucede con la contribucién al crecimiento de cada uno de estos
productos. Supongamos que las exportaciones totales de este pais se incrementaron de $3,000 a
$4,000, por lo que la contribucion a crecimiento del bien A seria de un 20 % (= (300-
100)/(4,000-3,000)). Para el caso del producto B, la contribucion a crecimiento fue de un 50 %
(=(1,500-1,000)/(4,000-3,000)). De esta forma, el producto A contribuy6 solamente en un 20
por ciento al crecimiento de las exportaciones totales, a pesar de ser el producto que presentd la
mayor tasa de crecimiento, mientras que el B contribuy6 en un 50 por ciento. Es decir, la
contribucidn a crecimiento del producto B tiene més significancia en términos del movimiento
total del pais, que la del producto A, y esto se debe a que la magnitud del cambio es mayor, y
por |o tanto repercute mas sobre el desenvolvimiento econémico de la nacion.

De esta manera, aunque en el largo plazo puede ser més relevante tomar en cuenta €l
crecimiento de las exportaciones de un producto, en €l corto plazo, que es donde se toman las
decisiones de politica comercial, resulta también importante la consideracién de la contribucion
a crecimiento exportador, porque estainvolucralamagnitud del flujo comercial.

A continuacion veremos las principades conclusones que se derivan de nuestro andis's,
las que se presentan por pais.

Costa Rica

Las exportaciones de maquila, han sdo las de mayor dinamismo, con un
crecimiento promedio del 181 por ciento entre 1990 y 1999. Sin embargo, las
exportaciones a Centroamérica crecieron a una tasa smilar (17.1 %). Al mismo tiempo,
las ventas de productos maguilados fueron las que contribuyeron mas d crecimiento de
las exportaciones totales (34.4%), seguidas por las exportaciones no tradicionaes d resto



dd mundo y las exporteciones tradiciondes, en porcentges muy smilares (24.8% y
24.3%) respectivamente®. En resumen, paa Costa Rica, las ventas de productos
maguilados, a demés de ser las més dindmicas, también son las que més d contribuido &
crecimiento general de las exportaciones. Las exportaciones no tradiciondes y las
tradicionales también tienen una contribucion dta (gproximadamente de 24 por ciento en
cada cax). El que Centroamérica tenga una elevada tasa de crecimiento se debe
fundamentalmente a una importancia reducida a principios dd periodo. Por ta motivo, a
pesar de este crecimiento importante, su peso en € crecimiento de las exportaciones
totdes del pais es inferior d de los otros tres casos (véase € cuadro 1y € cuadro anexo
1).

Cuadrol
Paises centroamericanos. crecimientoy contribucién delos principales rubrosde
exportacion considerados a valor agregado

- 1990-1999 -
Tasa media de crecimiento | Contribucion al crecimiento
anual
Costa Rica Maquila (18.1 %) | Maquila (344 %)
Centroameérica (17.1%) | No Tradiciondes d
Resto del mundo (24.8 %)
Tradicionales (24.3 %)
El Sdvador Maquila (35.0 %) | Maguila (53.2 %)
Centroamérica (15.2 %) | Centroameérica (35.2 %)
Guatemda Maquila (24.9 %) | Tradicionales (345 %)
Centroamérica (11.9 %) | Maguila (25.8 %)
Honduras Maquila (38.6 %) | Maquila (53.8 %)
Centroamérica (26.2 %) | No Tradicionales d
Resto del mundo (29.9 %)
Nicaragua Maguila (58.0%) | Maguila (37.2%)
Centroamérica (14.3 %) | Tradicionaes (30.6 %)

Nota: En el caso de Honduras, los indicadores corresponden al periodo 1990-98.

Fuentee Cuadros anexos.

® Estaelevada contribucion al crecimiento por parte de las exportaciones tradicionales, implicaque las
mismas son aln muy importantes dentro de la estructura exportadora costarricense, de hecho, para 1999,
representaban el 40 por ciento del total exportado.
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El Salvador

Las exportaciones de maquila han sdo las de mayor dinamismo (350 %),
seguidas por las exportaciones a Centroaméica que crecieron a un 152 por ciento
durante @ periodo 1990-1999 (cuadro 1). De las misma forma, las exportaciones de
meaquila, contribuyeron en un 53.2 por ciento d crecimiento globa de las exportaciones,
mientras que las dirigidas a la region lo hicieron en un 35.2 por ciento.!° En este pais, las
exportaciones tradicionales, solamente crecieron en un 0.8 por ciento entre 1990 y1999 y
su contribucion a crecimiento fue gpenas de un 2.4 por ciento. Lo anterior implica que
para El Savador, las exportaciones de maquila, y las ventas intrarregionades, s han
convertido en los dos pilares de su crecimiento exportador.

Guatemala

La actividad maquiladora es la que ha mosrado mayor dinamismo en sus
exportaciones (24.9 %), seguida por las exportaciones a Centroaméica (11.9 %). Sin
embargo, las tradiciondes fueron las que més contribuyeron a crecimiento de las
exportaciones guatemaltecas, con un 34.5 por ciento, lo que implica que éstas son ain
muy importantes dentro de la estructura exportadora del paisl. Le siguen las
exportaciones de maquila, las que contribuyeron con un 25.8 por ciento d crecimiento
tota de las exportaciones (ver cuadro 1). De esa forma, para Guatemala, las
exportaciones de maguila son las mas dinamicas, pero esta economia, alin depende
fuertemente de |as ventas de bienes tradicional es.

Honduras

En d caso hondurefio, € andiss redizado se circunscribe d periodo 1990-1998,
debido a que en 1999 se presentan los efectos adversos sobre la produccion causados por
e huracan Mitch. Igua que en los casos anteriores, las exportaciones de maquila fueron
también las de mayor crecimiento (38.6 %), sSeguidas por las exportaciones a
Centroamérica (26.2%). Esto llevd a que las exportaciones de la industria maguiladora
fueran las que contribuyeron més a crecimiento tota de las exportaciones, representando
un 53.8 por ciento de este crecimiento, seguidas por las exportaciones d Resto de
Mundo, que representaron & 29.9 por ciento dd incremento. Por lo tanto, para
Honduras, la indugtria maquiladora, ha sdo no solamente la més dinamica, Sno también
la que més hainfluido sobre @ crecimiento globd de las ventas d exterior.

10 Este crecimiento de las ventas al area se debe a la fuerte importancia que el mercado regional siempre ha
tenido para El Salvador, lo que se demuestra con el hecho de que en 1999 un 30.7 por ciento de sus
exportaciones se dirigieron a ese mercado.

1 De hecho, para 1999 | as exportaciones tradicional es representaron casi un 45 % del total exportado por
Guatemala.
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Nicaragua

El sector maquila ha sido @ més importante, mostrando un crecimiento del 58 por
ciento entre 1990 y 1999, mientras que las exportaciones a Centroamérica crecieron en un
14.3 por ciento y se ubicaron en € segundo lugar de importacia (cuadro 1). Las
exportaciones de maquila, fueron también las que mas contribuyeron a crecimiento
globa, y su participacion fue de un 37.2 por ciento, seguidas por las exportaciones
tradicionales que lo hicieron en un 30.6 por ciento*2. En este caso, las ventas de maquila
Serian también las mas importantes tanto en cuanto a su dinamismo como en o que s
refiere asu contribucion d crecimiento.

3.4. Fortalecimiento del Comercio intra-regional

Las exportaciones dirigidas a Centroamérica, han mostrado una recuperacion
durante la dltima década, después de haber caido a niveles muy bgos producto de la
crigs de la deuda y de los conflictos politico-militares vividos en la region (véese d
gréfico 1). En edte periodo, excluyendo las exportaciones de maquila, las ventas intra-
regionales pasaron de un 15.7 por ciento de las exportaciones totaes, a un 29.1 por
ciento, lo que implica que la reactivacion econdmica regiond, se ha traducido en un
incremento de laimportancia de este mercado, como destino de las exportaciones.

12 Esto indicarfa, al igual que en el caso guatemalteco, que las exportaciones tradicionales contintian siendo
muy importantes dentro de la estructura exportadora del pais, dado que para 1999 representaron €l 60.6 por
ciento del total exportado por esta nacién
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Grafico 1
Centroamérica: participacion de las exportacionesintrarregionales
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B con respecto a las exportaciones totales a valor final, sin maquila.

A— Con respecto a las exportaciones totales con maquila, a valor agregado

Cuando incluimos la maquila dentro de las exportaciones totaes y consderamos
los datos a vaor agregado, apreciamos que las exportaciones intra-regionaes muestran
también un tendencia creciente, 10 que edaria dando una sefid de consolidacion del
mercado regionad, como un destino importante para las exportaciones del &ea (gréfico 1).
De hecho, las exportaciones intra-regionales se incrementan de un 104 por ciento a un
16.6 por ciento entre 1990 y 1999, y lo més importante es que esto se ha producido en un
contexto de apertura comercial, por lo que cada punto porcentud de ganancia en la
contribucion de las exportaciones a Centroamérica, dentro de las exportaciones totaes,
tiene un sgnificado importante en términos de competitividad de |os bienes comerciados.

En & caso de Codta Rica, las exportaciones a Centroamérica han mostrado una
tendencia creciente desde 1990, pasando de un 5.9 a un 11.5 por ciento. El Salvador, es €
pais para € que Centroamérica ha crecido mas fuertemente como mercado de destino,
llegando € mismo a representar un 30.7 por ciento de las exportaciones totaes
sdvadorefias de 1999. Guatemaa, Honduras y Nicaragua también consolidaron a
Centroamérica como un mercado de destino importante (gréfico 2).
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Gréfico 2: Paises centroamericanos: participacion de las
exportaciones intra-regionales, dentro de las exportaciones
totales con maquila
-datos a valor agregado-
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Para Costa Rica, a pesar de la importancia de INTEL, cuando consideramos las
exportaciones a Centroaméica a valor agregado, vemos que han duplicado su
importancia dentro de la estructura exportadora durante los Ultimos 10 afios (pasando de
un 5.9 por ciento a un 11.5 por ciento). Por otra parte, cuando estas exportaciones son
andizadas a vdor find, se observa una rddiva edabilidad en las mismas, [0 que oculta,
la importancia efectiva que € mercado centroamericano tiene para las exportaciones
costarricenses.

3.5. Ladiversificacién costarricense

En d caso de Coda Rica, se presenta una modificacion importante en la estructura
exportadora a partir de 1998, cuando inicia operaciones en € pais la transnacional INTEL
dedicada a la produccion de microprocesadores para computadoras (véase € gréfico 3).
El cambio es evidente d observar que para 1998 las exportaciones redlizadas por esta
empresa representaron un 17.4 por ciento dd total, y para 1999, un 37.7 por ciento,
mostrando un crecimiento en sus exportaciones de un 164 por ciento entre estos dos
afios™® (medides a vaor find). Otro élemento importante, es que las exportaciones de

13 A pesar de la fuerte importancia de INTEL durante sus primeros dos afios de operacion, |as posibilidades
de crecimiento de su produccién no estén muy seguras, debido a algunos cuestionamientos que la empresa
a realizado recientemente sobre los problemas asociados al proceso productivo y exportador en ese pais.
Dentro de los principales elementos sefialados se encuentran: a) debe de haber un mejor acceso a las
telecomunicaciones que les permita una rapida conexién con otras plantas del mundo, b) unamejor calidad
de la electricidad, para acabar con los altibajos en €l voltaje, c) una ampliacion de los horarios en las
aduanas, de formatal que puedan exportar sus productos |os domingos.
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Intd se dirigen a diferentes mercados de dedino, y no solamente d mercado
estadounidense, o que contribuye a diversificar e destino de las exportaciones del pais'.

Gréfico 3

Estructura de las exportaciones costarricenses
1007-1009

1997 1998 1999

||:| Intel ® Textiles & Banano U Café ®pifias B Otros

Sn embargo, € vaor agregado naciond en las empresas de zona franca y
admisén tempord (incdluyendo Intd) no edta incrementandose de la misma manera, ya
gue durante d mismo periodo solamente crecid un 24 por ciento, 1o que —aunado a una
cierta estabilidad en las ventas textiless nos da una idea de los escasos encadenamientos
productivos generados por laempresa®™® (Gréfico 4).

14 De hecho, para 1999, un 53.6 % de las exportaciones de Intel se dirigieron a Estados Unidos, mientras
gue aReino Unido y Holanda se dirigieron un 12.9 % (en cada caso) y a Japon un 4.3 %.

15 A pesar de esto, para 1999 las exportaciones de INTEL a valor agregado, fueron superiores al valor
agregado de las exportaciones cafetal eras, pero no de las exportaciones tradicional es total es.
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Gréfico 4:
Costa Rica: Crecimiento del valor agregado en las empresas
de Zona Franca y Admision Temporal
-porcentajes anuales-

1997 1998 1999

De hecho, ta como observamos en € cuadro anexo 1, cuando se consideran las
exportaciones de maquila a vaor fina, estas representaron en 1999 un 59.1 por ciento de
las exportaciones codtarricenses, sin embargo, cuando los datos se condderan a vaor
agregado, éstas apenas representan un 23.6 por ciento. Este porcentge ta elevado d
consgderar las exportaciones en su clasficacion tradicional, se debe en buena medida a
gue las exportaciones de INTEL incluyen € vaor de los insumos de la empresa, y
también a que las exportaciones de esta empresa representaron en 1999 un 64 por ciento
de las exportaciones totales de maquila

De edsta forma, la llegada de INTEL produjo un cambio sustanciad en la estructura
exportadora del pais, pero no edtaria fomentando importantes impactos multiplicadores
inmediatos en d terreno productivo. En € anexo 1, presentamos una breve reflexion
sobre € crecimiento econdmico codtarricense durante los noventas, y € escaso

incremento del ingreso naciona disponible, a pesar de que d producto interno bruto
crecio en 1999 aun 8 por ciento.

4. CONCLUSIONES

1.- Para todos los paises la maquila es, por lgos, @ sector més dinamico con tasas
medias de crecimiento anud entre 18 por ciento y 58 por ciento. Pero ademés de su
dinamismo, también tiene un gran peso en la expansion de las exportaciones totaes, entre
26 por ciento y 54 por ciento. El Unico caso ligeramente diferente es d de Guatemda,
donde la maquila aparece en segundo lugar, después de los productos tradiciondes. En
definitiva, alin utilizando € criterio de los vaores agregados, la maguila sgue llevando
ventga en précticamente todos los casos. Este es un demento importante para
comprender lasensibilidad del sector para los gobiernos de laregion.
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2. En las cinco dtuaciones, las ventas a Centroamérica aparecen como las de
crecimiento mas acelerado después de la maquila. Empero, nuestras estaditicas parten de
los nivdes de comercio intrarregiond vigentes durante los Ultimos estertores de los
conflictos  politico-militares (1990). Por tanto, la contribucion de las exportaciones
intrarregionades a las ventas totades de cada pais tienen una importancia menos destacada.
Solamente en El Sdvador tienen una gran relevancia, gpareciendo en segundo lugar,
luego de la maguila En los demés casos, la contribucion es importante, pero no en
primera linea (Honduras 14%, Cogta Rica 17%, Guatemada y Nicaragua 24% cada uno).
Al respecto, vae la pena destacar que @ comercio intrarregiond, estaria fuertemente
concentrado en bienes de caracteridticas indudtrides, por lo que d incremento en la
importancia de este mercado, estaria implicando buenas condiciones de competitividad
delaindustria nacionda que deberiaintentar fortalecerse.

3. Las exportaciones de productos tradiciondes, sguen sendo importantes dentro de
las economias de la regidn, dado que con la Unica excepcion de El Salvador, en los otros
casos representan més de 40 por ciento del total exportado a vaor agregado. Esto
implicaria, que a pesr de sus rdativamente bgas tasas de crecimiento, su influencia
sobre la economia doméstica Sgue sendo importante.

4, En Coda Rica, € sector exportador ha recibido un impulso muy importante como
resultado del inicio de operaciones de Inte, que se agrupa estadisticamente como
maquila. Sin embargo, € crecimiento del sector exportador, no esta generando una
dinamizacion dd mercado doméstico, y por @ contrario, parddamente d incremento dd
producto interno bruto de un 8 por ciento para 1999, se gprecia un aumento de apenas un
0.8 por ciento en & nivel de ingreso red de la economia (anexo 1).

5. El peso de las industrias de procesamiento para exportacion (maquild) en la
explicacion dd éxito exportador centroamericano lleva a pensr que la edrategia actud
para gprovechar los beneficios dd aumento en la insercion internaciond de la region esta
falando en todos los paises. Desde € golpe de mano que representd para Costa Rica
araer a Intel, para envidia de todo Latinoamérica, hasta la importante penetracion del
mercado estadounidense de la confeccién por Honduras, no han servido para articular la
dindmica de crecimiento que era de esperarse'®. En @ caso costarricense —tal como se
profundiza en € anexo 1- la llegada de Intel, no ha ayudado a que la economia crezca
como un todo, sino que por € contrario € resto de sectores productivos no crece de
manera importante. De esta forma, con o0 sin Intd, € pais se enfrenta a un dilema en que
d ingreo neciond disponible ha permanecido précticamente estancado durante los
ltimos dos afios (1999 y 2000), lo cua es confirmado por las cifras preiminares dadas
por € Banco Centrd de Codta Rica, sobre la evolucion econdmica en d 2000. Esto

16 El lector nos perdonard que no alarguemos este articulo con las estadisticas de crecimiento
centroamericano. Baste con decir que utilizando unalinea de tendencia paralos 25 paises en desarrollo con
mayor crecimiento como funcién de las exportaciones de bienes y servicios durante 1990-98, ningln pais
centroamericano pudo llegar a mas del 50 por ciento de la tasa de crecimiento del PIB que le hubiera
correspondido, teniendo en cuenta su excelente record de crecimiento de | as exportaciones.
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legitima la idea de que ademés de la politica de araccion de inversiones'’, se hacen
necesarios otros lineamientos de politica industridd més agresivos. Lo que serd otra
historia

7 por dltimo, la propia politica para la atraccién de inversiones debe ser constantemente reevaluada. No se
trata de atraer inversiones por si mismas, sino porque contribuyen de alguna manera a dinamizar la
economia. Este tema debe verse como un emprendimiento Unico. De ahi |a necesidad de analizar mas a

fondo los mecanismos utilizados para fomentar lainversion extranjera directa.
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Anexo 1
Algunasr eflexiones sobre el crecimiento costarricense

El caso costarricense, ademas de presentar un cambio muy importante en su
estructura exportadora a partir de 1998, con d inicio de operaciones de INTEL, presenta
una serie de Sgnos preocupantes que evidencian una creciente desvinculacion entre €
sector exportador, y la economia doméstica.

En primer lugar, en @ cuadro 1 observamos € crecimiento del producto interno
bruto y diferentes mediciones del ingreso naciond. Se puede apreciar, que para € periodo
1991-1997, d nivd de crecimiento dd ingreso naciond, era bagante smilar d
crecimiento del producto interno bruto. Sin embargo, en € afio 1999, a pesar dd fuerte
incremento de la produccion necional (8.0 por ciento), € ingreso naciond disponible
bruto red, solamente crecié en un 0.8 por ciento. ESto implica, que a pesar de que la
economia codtarricense mostré durante ese afo, niveles de crecimiento muy eevados,
ed0 no se tradujo en un bienestar general de la poblacion, debido a que € ingreso
disponible, se incrementd muy pobremente.

Cuadro 1
Costa Rica: Tasas de crecimiento del PIB y el Ingreso Nacional Bruto
-1991-1999-
TMCA
Concepto 1901-1997 | 1008 | 1909 | 1997-1999| 1901-1990
Producto interno bruto a preciosde
mer cado 50 80 80 8.0 58
Ingreso Interno Bruto real 57 75 120 9.7 6.7
Ingreso Nacional Bruto real 58 6.1 038 34 52
Ingreso Nacional Disponible Bruto real 5.7 6.0 0.8 33 5.1

Nota: TMCA corresponde ala tasa media de crecimiento anual
Fuente: Elaboracion propiacon datos del BCCR, con base en € cuadro anexo 2.

Al profundizar en € andliss de que es lo que sucedid en ese afio, podemos
goreciar en € cuadro 2, que esto se debe a un incremento en los ingresos primarios
pagados d exterior, lo que estaria evidenciando un fuerte proceso de salida de utilidades.
De eda forma, este seria d factor causante del importante diferencid existente entre €
producto interno bruto, y € ingreso disponible durante € afio 99.
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Cuadro 2

Costa Rica: Producto Interno Brutoy € Ingreso Nacional Bruto
miles de millones de colones de 1991

-1991-1999-
Concepto 1991 1997 1998 1999
Producto interno bruto a precios de mercado 867.9 1.164.9 1.258.0 1.358.3
Mas. Ganancia (+) o Pérdida(-) deintercambio por la
variacion de términos de intercambio 00 471 4.7 100.7
Igual: Ingreso interno bruto real 867.9 12121 1.302.7 14589
Mas: Ingresos primarios recibidos del exterior, reales 120 193 185 185
Menos: Ingresos primarios pagados al exterior, reales 345 445 61.6 2075
Igual : Ingreso nacional bruto real 845.5 1.186.8 1.259.7 1.269.9
Més: Transferencias corrientes recibidas del resto del mundo,
reales 14.7 183 17.9 18.2
Menos: Transferencias corrientes pagadas a resto del mundo,
reales 0.429 6.2 73 79
Igual: Ingreso nacional disponible bruto real 859.8 1.198.8 1.270.3 1.2804

Fuente: Banco Central de Costa Rica (BCCR)

Ahora bien, ante eda Stuacion, resulta necesrio andizar quienes han sdo los
motores del crecimiento de la economia costarricense durante los Ultimos afios. El cuadro
3 nos ofrece agunas ideas mportantes a respecto. Durante € periodo 1991-97, € sector
de trangporte, dmacenge y comunicaciones fue e de mayor crecimiento (8.8 %), seguido
por € sector Comercio, restaurantes y hoteles (6.4 %). Sin embargo, € sector que més
contribuyé a crecimiento fue € de Comercio, redtaurantes y hotedes (23.7 %), y en
segundo lugar, estuvo laindustria manufacturera con un 23.1 por ciento.
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Costa Rica: Tasas de crecimiento del PIB por sectores

Cuadro 3

-1991-1999-
TMCA Contribucion

Sectores o197 | 1998 | 199 | o700 | o109 [1901-1097 | 19971900
Total 50 80 80 80 58 - -
Agricultura, silviculturay pesca 38 6.0 39 50 41 9.2 72
Extraccién de minasy canteras 24 9.3 85 89 40 01 01
Industria manufacturera 54 110 253 179 84 231 51.0
Construccion 44 151 7.0 110 6.0 32 51
Electricidad y agua 53 838 6.3 75 58 30 27
Comercio, restaurantesy hoteles 6.4 100 16 5.7 6.3 237 137
Transporte, dmacengey
comunicaciones 838 78 6.7 73 84 145 85
Servicios financierosy seguros 46 72 6.0 6.6 51 34 30
Actividadesinmobiliarias 26 20 15 17 24 31 12
Otros servicios prestados a 59
empresas 53 50 54 53 53 14
Servicios de administracion
publica 0.7 0.6 0.3 06 06 01
Servicios comunales, socialesy 43
personales 33 24 3.3 3.3 7.6 44

Fuente:
Elaboracion propia con datos del BCCR

Para 1998, € sector congtruccion fue € de mayor dinamismo (15.1 %) y lo sigue
la industria manufacturera (11 %). Al mismo tiempo, las exportaciones crecieron en este
afio en un 24.6 por ciento y la inverson en un 25.1 por ciento, de manera que las
operaciones de Intel en este afio, no solamente dinamizaron @ sector externo, Sno que
también motivaron un aumento importante del sector congtruccion (cuadro 4). Sin
embargo, ese afio, en d sector externo se presenta también un fuerte incremento de las
importaciones, |0 que redundd en una Stuacion de baanza comercid bastante parecida a

ladd afio anterior.
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Cuadro 4
Costa Rica: Tasas de crecimiento de los principales agr egados econémicos

-1991-1999-
Agregados TMCA
9197 | 198 | 199 9799 91-99
Producto Interno Bruto a precios
demercado 5.0 8.0 8.0 8.0 58
Gasto de consumo final 54 52 04 28 47
Gasto publico 21 31 10 20 21
Gasto privado 6.0 55 04 29 52
Formacion bruta de capital fijo 75 25.1 12 125 8.7
Variacion de existencias 119 -150.0 -166.3 - -
Exportaciones de bienesy servicios 89 264 210 237 124
Exportaciones de bienes 89 291 n.d. n.d. n.d.
Exportaciones de servicios 89 161 n.d. n.d. n.d.
Importaciones de bienesy servicios 105 20.2 31 113 10.7
Importaciones de bienes 10.9 21.9 n.d. n.d. n.d.
Importaciones de servicios 84 119 n.d. n.d. n.d.

Fuente:
Elaboracién propia con datos del BCCR

En 1999, la indudtria manufacturera, se conviete en d principd factor de
crecimiento de la economia cogtarricense, aumentando su produccion en un 25.3 por
ciento, y esto se reflga bésicamente con un crecimiento de las exportaciones de un 21 por
ciento. Sin embargo, en ede afio, las importaciones solamente se incrementaron en un
3.1 por ciento, lo que redundd en un superévit de badanza comercia. El sector
manufacturero, llegd a representar en 1999 un 28 por ciento de la produccion tota € pais,
lo que implica un incremento de 4 puntos porcentuaes, con respecto asu nivel e 1997.

Asl las cosas, tenemos un panorama en @ que € inicio de exportaciones de Intd,
ha tenido un efecto sustancia sobre @ valor exportado costarricense. En primer lugar,
provocd un incrementd en la inverson naciond, lo que derivd en un aumento de
dinamismo dd sector congruccion. En segundo lugar, durante su primer aio de
operaciones, € incremento en las exportaciones estuvo acompaiiado de un incremento
cas de la misma magnitud en las importaciones, debido a uso intendvo de insumos
intermedios  extranjeros. Sin embargo, para 1999, € fuerte incremento de las
exportaciones, no se vio acompaiiado de un incremento en las importante en las
importaciones, lo que podria explicarse por la desacumulacion de existencias que se
presenta en ese afio. Al mismo tiempo, la demanda interna précticamente no crecid
durante este afio, lo cua es un reflgjo del escaso crecimierto del ingreso disponible real*®.

18 Esta preocupacion también ha sido citada en los Informes 5 y 6, del Estado de la Nacion en desarrollo
humano sostenible, publicados en 1999 y 2000.
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Cuadro Anexo 1: Participacion delas exportaciones costarricenses deacuerdo al tipo de

1990, 1998 y 1999

(A)

Exportaciones avaluadasa valor final

exportacion: Tradicional, no tradicional, Centroaméricay maquila

Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucién
1990 1993 199 | 909 90-99 90-93 90-99
Tradicionales 39.8 20.1 14.8 6.6 45 115 6.4
No tradicionales 419 37.0 26.2 14.3 10.7 349 209
A Centroamérica 82 94 85 18.0 171 9.9 8.6
Resto del Mundo 337 217 17.7 13.2 11.7 25.0 12.3
Magquila 183 429 59.1 29.1 328 53.6 72.7
Total de exportacién 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total ( miles de ddlares) 1,676.0 5515.8 6,691.9 16.1 16.6 - -

(B)

Exportaciones avaluadasa valor agregado

Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucién
1990 1998 1999 | 90-98 90-99 90-98 90-99

Tradicionales 570 41.6 39.6 6.6 45 296 243

No tradicionales 321 410 375 143 10.7 479 422
A Centroamérica 59 9.8 115 180 171 128 164
Resto del Mundo 258 30.6 253 132 117 A4 248

Maquila 1.2 179 236 175 181 232 344

Total de exportacién 100.0 100.0 100.0

Total ( milesde délares) 7.7 2157.1 20232 108 88 - -

©

Exportaciones sin maquila

Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 48.7 36.2 36.1 6.6 45 24.8 236
No tradicionales 51.3 64.8 63.9 14.3 10.7 75.2 76.4
A Centroamérica 10.0 164 20.7 180 171 213 315
Resto del Mundo 41.3 484 431 132 117 53.9 450
Total de exportacién 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total ( miles de ddlares) 1.369.4 3150.2 2.739.9 110 80 - -

Fuente: PROCOMER, vy estimacionesde los autores para el valor agregado, sobre la base de la matriz Insumo- Producto
de Costa Ricay delamaquilaen los afios 1997 a 1999

Notas:

L as exportacionestradicionales corresponden a: café, banano, cafiade azlcar y cacao,
A partir delaMatriz de Insumo-Producto de Costa Rica se estimaron | 0s siguientes

coeficientes de valor agregado nacional: Tradicionales 0.8 no tradicionales 0.3 e Industrial 0.4

TMCA: Tasa media de crecimiento anual
Contribucion: corresponde a ladiferencia en cada tipo de exportacion, dividido por la diferencia en las exportaciones
totales para cada pais durante el periodo 1990-1999, excepto cuando se indica lo contrario. Mide la importancia

relativade cadatipo de exportacion sin tomar en cuenta latasa de crecimiento.
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Cuadro Anexo 2: Participacion delasexportaciones salvador efias de acuer do al tipo de exportacion
Tradicional, no tradicional, Centroaméricay maquila

1990y 1999
(A)
Exportacionesavaluadasavalor final
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 4.7 171 127 45 0.8 6.9 12
No tradicionales 431 A1 340 144 129 308 30.7
A Centroamérica 264 250 251 17.0 152 245 246
Resto del Mundo 16.6 91 89 9.2 81 6.3 6.1
Magquila 122 48.8 533 401 365 62.3 68.1
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Tota ( miles de dblares) 662.5 2459.2 2,500.0 178 159 - -
(B)
Exportaciones avaluadasa valor agregado
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 55.1 28.1 220 45 0.8 130 24
No tradicionales 39.8 421 44.0 144 129 434 46.5
A Centroamérica 231 20.2 30.7 17.0 152 326 352
Resto del Mundo 102 112 115 92 81 88 92
Maguila 6.5 315 358 385 350 456 532
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total ( milesde dolares) 3387.1 1076.2 1,041.9 136 116 - -
©
Exportaciones sin maquila
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 50.9 334 272 45 0.8 183 37
No tradicionales 491 66.6 72.8 144 129 817 9%.3
A Centroamérica 301 489 537 17 152 65.1 772
Resto del Mundo 190 177 190 9.2 81 16.6 19.1
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Tota ( miles de dolares) 581.5 1259.2 1,167.0 10.1 80 - -

Fuente: Banco Central de Reserva de El Salvador y estimaciones de autores parael valor agregado, en basealaMatriz de
Insumo Producto del El Salvador.

Notas:

L as exportaciones tradicional es corresponden a: café, cafia de azlicar y camarones,

A partir delaMatriz de Insumo-Producto del Salvador se estimaron |os siguientes coeficientes de valor agregado
nacional: Tradicionales 0.72, no tradicionales 0.54 e Industrial 0.51,

TMCA: Tasa media de crecimiento anual

Contribucion: corresponde aladiferencia en cadatipo de exportacion, dividido por ladiferencia en las exportaciones
totales para cada pais durante el periodo 1990-1999, excepto cuando se indicalo contrario. Mide laimportancia
relativa de cadatipo de exportacion sin tomar en cuenta la tasa de crecimiento.

Latasa media de crecimiento (TMCA) corresponde al periodo 1990-1999.

25



Cuadro Anexo 3: Participacion delas exportaciones guatemaltecas de acuer do al tipo de exportacion

Tradicional, notradicional, Centroaméricay maquila

1990y 1999

(B)

Exportaciones avaluadas a valor agregado

Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucién
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 575 491 448 9.1 6.3 429 345
No tradicionales 38.6 36.8 40.1 10.6 9.7 354 41.3
A Centroamérica 16.8 185 20.7 127 119 199 239
Resto del Mundo 20.7 170 180 86 76 143 158
Maquila 49 153 164 283 24.9 230 25.8
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total (miles de dolares) 788.9 1860.0 1755.0 113 9.3 - -
©)
Exportacionessin maquila
Tipo de exportacién Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 199 | 9098 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 487 46.0 416 9.1 6.3 436 34.7
No tradicionales 51.3 54.0 584 10.6 9.7 56.4 65.3
A Centroamérica 238 29.0 321 127 119 33.6 40.2
Resto del Mundo 275 250 26.3 86 7.6 228 251
Total de exportacién 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total (miles de dolares) 12114 2582.1 24582 9.9 82 - -

Fuente: Banco de Guatemalay estimaciones de |os autores en base ala Matriz de Insumo-Producto de Costa Rica,
El Salvador y un promedio de ambas para el resto de los paises.

Notas:

L as exportaciones tradicionales corresponden a: café, banano, cafia de azUcar y cacao

Parala conversion de los datos se utilizo el promedio simple del valor agregado nacional de Costa Ricay El Salvador,
obtenidos a partir de las matrices Insumo-Producto. Los porcentajes utilizados fueron:

Tradicionales 0.76, no tradicionales 0.48 e Industrial 0.46

No seincluye el cuadro A debido a que las exportaciones de maquila, no se contabilizan avalor final

TMCA: Tasa media de crecimiento anual

Contribucion: corresponde aladiferencia en cada tipo de exportacion, dividido por la diferencia en las exportaciones
totales para cada pais durante el periodo 1990-1999, excepto cuando se indicalo contrario. Mide laimportancia
relativa de cada tipo de exportacion sin tomar en cuenta latasa de crecimiento.

Latasa media de crecimiento (TMCA) corresponde al periodo 1990-1999.
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Cuadro Anexo 4: Participacion de las exportaciones hondur efias de acuerdo al tipo de exportacion
Tradicional, notradicional, Centroaméricay maquila
1990y 1999
(B)

Exportaciones avaluadasa valor agregado

Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 839 40.7 26.3 10 -50 54 -29.0
No tradicionales 119 289 314 245 213 415 488
A Centroamérica 26 74 86 26.2 237 109 139
Resto del Mundo 9.1 210 22 239 204 299 34.0
Maquila 43 309 429 386 370 53.8 810
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total (miles de dolares) 599.0 14005 12715 113 87 - -
©
Exportacionessin maquila
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 818 47.3 348 10 -50 1.7 -60.6
No tradicionales 18.2 52.7 65.2 245 213 923 160.6
A Centroamérica 43 144 191 26.2 237 258 488
Resto del Mundo 139 383 46.1 239 204 66.6 1118
Total de exportacién 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total (miles de dolares) 8315 1575.0 1248.8 83 46 - -

Fuente: Banco Central de Honduras, Consejo Monetario Centroamericano, SIECA y estimaciones de | os autores para
el valor agregado en base alas Matrices de Insumo-Producto de Costa Ricay Salvador y un promedio de
ambas para el resto de |os paises.

Notas:

L as exportaciones tradicional es corresponden a: café, cafia de azUcar y banano,

Parala conversion de los datos se utilizé el promedio simple del valor agregado naciona de CostaRicay El Savador,
obtenidos a partir de las matrices Insumo-Producto. Los porcentajes utilizados fueron:

Tradicionales 0.76, no tradicionales 0.48 e Industrial 0.46

No seincluye el cuadro A debido a que las exportaciones de maquila, no se contabilizan avalor final

TMCA: Tasa media de crecimiento anual

Contribucion: corresponde aladiferencia en cadatipo de exportacion, dividido por ladiferenciaen las exportaciones

totales para cada pais durante el periodo 1990-1999, excepto cuando se indicalo contrario. Mide laimportancia

relativa de cada tipo de exportacion sin tomar en cuenta la tasa de crecimiento.
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Cuadro Anexo 5: Participacién de las exportaciones nicaraglienses de acuerdo al tipo de
exportacion
Tradicional, notradicional, Centroaméricay maquila

1990y 1999
(A)
Exportacionesavaluadasavalor final
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 199 | 0% 90-99 90-98 90-9
Tradicionales 785 481 456 42 29 24.1 189
No tradicionales 20.6 278 273 150 128 335 328
A Centroamérica 131 16.3 19.6 138 143 188 248
Resto del Mundo 75 115 7.8 16.8 9.8 147 80
Maguila 13 24.1 271 67.6 60.1 424 483
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total ( milesde ddlares) 3334 748 746.0 10.8 94 - -
(B)
Exportaciones avaluadasa valor agregado
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucion
1990 1998 1999 90-98 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 85.7 62.5 60.6 42 29 36.8 30.6
No tradicionales 14.3 230 232 150 128 325 3.7
A Centroamérica 85 126 156 138 143 171 239
Resto del Mundo 5.2 95 6.6 16.8 9.8 142 82
Magquila 0.8 154 17.2 65.8 58.0 319 372
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Tota ( miles de dblares) 2351 4479 43166 84 7.0 - -
©
Exportacionessin maquila
Tipo de exportacion Estructura porcentual TMCA Contribucién
1990 1998 199 | 9098 90-99 90-98 90-99
Tradicionales 79.2 634 62.5 42 29 41.9 51.0
No tradicionales 208 36.6 375 150 128 58.1 490
A Centroamérica 132 215 26.8 138 143 327 325
Resto del Mundo 7.6 152 107 16.8 9.8 255 165
Total de exportacion 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Total (milesde ddlares) 3305 573.2 543.8 71 5.7 - -

Fuente: Banco Central de Reserva de Nicaragua, SIECA y estimaciones de |os autores para el valor agregado en base
alas Matrices de Insumo-Producto de Costa Ricay Salvador y un promedio de ambas parael resto de los paises.
Notas:

L as exportaciones tradicional es corresponden a:  café, cafia de azlicar, banano.

Paralaconversion de los datos se utilizé el promedio simple del valor agregado nacional de Costa Ricay El Salvador,
obtenidos a partir de las matrices Insumo-Producto. Los porcentajes utilizados fueron: Tradicionales 0.76, no
tradicionales 0.48 e Industrial 0.46

TMCA: Tasa media de crecimiento anual

Contribucion: corresponde aladiferencia en cadatipo de exportacién, dividido por ladiferencia en las exportaciones
totales para cada pais durante el periodo 1990-1999, excepto cuando se indicalo contrario. Mide laimportancia relativa
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